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INNOVATION AUS
ERFAHRUNG

Mit dem Know-how aus 22 Jahren Onlineprint,
250 aktiven Druckereikunden, 140 Druckshops und
mehrals2.500umgesetztenB2B-PortaleninHandel,

Industrie und Franchise, ist es Zeit fiir etwas Neues.

Nein, nicht einfach nur fiir ein weiteres Update oder
ein neues User Interface im Backend, sondern fiir
etwas richtig GroBes — immerhin werden mit den
Web-to-Print- und  Print-Procurement-Lésungen
von Lead-Print regelmaBig Druckvolumina in der
GroBenordnung von 100 Millionen Euro pro Jahr
realisiert.

Unter der Marke be.print stellt Lead-Print im Herbst
2023 ein ganz neues Okosystem vor, das Druckerei-
en (Print) und Unternehmen (Corporates) unkompli-
ziert, schnell und nahtlos miteinander, untereinander
und bei Bedarf auch mit externen Parteien vernetzt
— und so Onlineprint wie Print Procurement auf eine
ganz neue Stufe hebt. Doch dazu braucht es eine
ebenso neue Denkweise.

Keine Frage, wir als Lead-Print lieben Technik — aber
noch viel mehr lieben wir den Nutzen, den unse-
re Softwareldsungen bewirken. Darum stellen wir
mit be.print auch konsequent die Bediirfnisse aller
Marktbeteiligten in den Vordergrund und bieten maB3-
geschneiderte Lésungen an, die zugleich eine Briicke
zwischen den Print- und Corporate-Welten schlagen.
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—— Mass Customization «——
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Das Okosystem fiir Printer und Corporates

Bestandskunden kénnen iibrigens unbesorgt sein:
Fiir sie andert sich vorerst nichts; im Gegenteil:

Sie werden von der neuen be.print Architektur und
den weiteren Entwicklungen kiinftig profitieren.

Denn die Technik, auf der das be.print Okosystem

aufbaut, ist und bleibt Lead-Print und damit eine
100%-ige Eigenentwicklung der Be.Beyond GmbH in
Willich.




Warum ein Okosystem,
warum be.print?

Erfolgreich ist heute, wer clevere
Kooperationen eingeht und intelli-
gente, hochautomatisierte Schnitt-
stellen sinnvoll kombiniert. Das gilt
fur Druckdienstleister ebenso wie fiir
Unternehmen. Nach fast einem Vier-
teljahrhundert Erfahrung im Web-to-
Print und Onlineprint kennen wir die
Pain Points beider Welten nur zu gut.
Nahtlos und transparent, flexibel, be-
darfsgerecht und automatisiert soll
die Zusammenarbeit sein.

Vor allem B2B-Portale bergen enor-
mes Wachstumspotenzial, und das
jenseits  von Preisdiskussionen.
Wir sind Uberzeugt, dass erfolgrei-

cher Onlineprint kiinftig aus vielen

Spezialdienstleistungen und Services
bestehen wird. Druckereien missen
noch flexibler auf die Bedirfnisse
von Unternehmen reagieren und mit
moderner

dem Innovationstempo

Marketingabteilungen schritthalten.

Das muss auch die eingesetzte Soft-
ware unterstiitzen: Sie muss modu-
lar, schnell einsatzbereit und in der
Lage sein, barrierefrei und transpa-
rent mit anderen Marktbeteiligten zu
»Sprechen und sich tiber Schnittstel-
len auszutauschen. Dazu braucht es
eine offene Software-Architektur, die
einen ganzheitlichen Ansatz verfolgt,
also keine Seite ausschlieBt.



Modular und schnell einsatzbereit

Das be.print Okosystem liefert nicht nur eine ebensolche Software, sondern stellt auch das
umfangreiche Know-how seines erfahrenen Teams zur Verfligung. Damit vereint be.print
das Beste aus der Print- und Corporate-Welt in einem Okosystem:

Zeitersparnis beim Onboarding von Druckereikunden

Zeitersparnis durch sofort einsatzfertige und praxiserprobte
be.print Concepts fiir unterschiedliche Einsatzzwecke

Individuell erweiterbar durch mehr als 250 Module

Offene, sichere be.open-API-Schnittstelle fiir den reibungslosen Austausch
zwischen Druckdienstleistern, Unternehmen und externen Parteien

Sichtbarkeit von Druckereien, ihren Leistungen und
Produkten in der be.open API

Zeit- und Kostenersparnis fiir Unternehmen bei der
Suche nach dem passenden Lieferanten

Individuelle, produktbezogene und schnittstellengetriebene

©
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Auswahl des Druckdienstleisters

Verbindet in Form von Dropshipping auch Druckdienstleister untereinander

el

Zukunftssicher durch absolute Skalierbarkeit.
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360° Mass Customization in Onlineprint
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SO IST DAS BE.PRINT OKOSYSTEM AUFGEBAUT

Im Zentrum von be.print stehen die be.open print
API, eine Middleware, die als ,,Produktionsschnitt-
stelle* Unternehmen und Druckdienstleister mit-
einander verbindet, sowie die be.print Concepts,
die flir bestimmte Einsatzzwecke zusammenge-
stellte Presets an Funktionalitaten und Services
mitbringen. Durch diesen ganzheitlichen und

vom Nutzen her gedachten Ansatz ermdglicht

es be.print seinen Anwendern auf beiden Seiten,

schnell in die Umsetzung zu kommen, ohne sich
mit den technischen Setups auseinandersetzen zu
mussen.

Druckereien kénnen ihre B2B-Kunden im Hand-
umdrehen onboarden, Auftrdge auch bei anderen
Druckdienstleistern platzieren oder Onlineshops
aufsetzen, wahrend Unternehmen in die Lage ver-
setzt werden, ihren Printbedarf smarter, schneller
und transparenter zu ordern, sowie ihre digitalen
Assets effizienter zu gestalten. Dabei spielt es kei-
ne Rolle, ob diese Unternehmen ihren Fokus auf
ihre interne Kommunikation legen, oder ob sie mit
eigenen Marketingabteilungen ganze Multi-chan-
nel-Werbekampagnen mit hohem Automatisie-
rungsgrad umsetzen wollen. be.print richtet sich
an alle Player gleichermaBen.
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DIE BE.PRINT CONCEPTS

Jedes be.print Concept bringt alle Funktionen mit,
die es auf dem jeweiligen Gebiet braucht, um erfolg-
reich und zugleich flexibel agieren zu kénnen. So ver-
figt das Concept ,be.business” beispielsweise tber
Funktionen zur Kundenbindung und -akquise, inklu-
sive Multiple-Closed-Shops, Artikelpflege, Freigabe-
szenarien oder Single-Sign-On-Algorithmen. Wah-
rend bei den Concepts ,be.customized“ bzw. ,be.
reseller* alles an Board ist, um einen Onlineshop fiir

individualisierte Produkte zligig aufzusetzen und zu
starten.

Und sollte der Funktionsumfang eines be.print Con-
cepts einmal nicht ausreichen, stehen mehr als 250
zusatzliche Module zur Verfligung, um jeder indivi-
duellen Anforderung gerecht zu werden und mafige-
schneiderte L6sungen aufzusetzen. Sogar individuel-
le Programmierungen lassen sich umsetzen.

be.print Concepts gibt es fiir ganz unterschiedliche
Aufgabenstellungen. So zum Beispiel fiir...

be.business

...klassische Closed-Shop-Bestellportale

be.marketing be.smart

...die Umsetzung von Multichannel-
Marketingkampagnen

be.mailing  be.oneZone

...die zielgruppengenaue Planung und
Aussendung von Werbedrucksachen

be.promotion

...die Konfiguration und Bestel-
lung von Werbeartikeln

... oder - wenn es um offen zugangliche
Web-to-Print-Umgebungen geht - fiir...

be.printshop

...0pen-Shop-Bestellportale

be.customized

...fur individualisierbare Produkte

be.reseller be.shopifyPrintshop

...fir Dropshipping- und Resellershops



be.print ist

weit mehr als
nur Technik

Neben den beschriebenen Funktionen, Software-
Bausteinen und Integrationen bringt ein be.print
Concept aber auch eine Reihe an Services mit. So
berat ein be.print Account Manager bereits bei der
Auswahl des passenden Concepts und unterstiitzt
spater im engen Austausch beim Setup und der
grafischen Anpassung der Losung. Dariiber hinaus
schult er die Mitarbeiter, damit be.print Nutzer auch
tatsachlich das Beste aus dem neuen 360°-Mass-
Customization-Okosystem herausholen kénnen.

Insgesamt 12 be.print Concepts wird es zum Start
des be.print Okosystems geben. Doch der weitere
Fahrplan steht bereits fest, denn der Concept-An-
satz wird kiinftig auch auf andere Markte und Be-
diirfnisse ausgerollt, sodass es 2024 beispielsweise
auch ein Preset fiir den Etiketten- und Verpackungs-
markt oder fiir Out-of-Home-Anwendungen geben
wird — oder auf Seiten der Unternehmen ein Preset
fir die Anzeigenschaltung oder das Metaverse.
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EIN KONKRETES BEISPIEL GEFALLIG?

Ein Markenartikler mit 40 Standorten sucht nach
einem Shop-System, liber das alle bendtigten Wer-
bemittel eigenstandig abgerufen werden kénnen.
Bendtigt werden zudem die direkte und individuelle
Rechnungsstellung bei Bestellung, die Bezahlung per
Rechnung und der individuelle Versand in die jewei-
ligen Betriebe. Auch Support, Fullfillment und Lage-
rung sowie ein fester Ansprechpartner fiir die Shop-
verwaltung werden vorausgesetzt — ebenso wie eine
Dokumentation und Auswertung der abgerufenen Ar-
tikel fiir die interne Kostenverteilung.

Auf Basis dieses Anforderungsprofils wiirde unser
be.print Account Manager der anfragenden Druckerei
das be.print Concept be.marketing empfehlen, wel-
ches das folgende Preset bereits beinhaltet:

be.marketing

Lagerbestand

Auswertung PLUS

+Training
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Die Grundsoftware ist in diesem be.print Concept die
Closed-Shop-App, in der sich beliebig viele Kunden-
portale erstellen lassen. Jedes davon kann zudem auf
den jeweiligen Firmenkunden hin eingerichtet und
gestaltet werden.

Freigabeworkflow

Budgetverwaltung PLUS

SS0 Paypal, Sofort.com

Uber die Single-Sign-On-Schnittstelle kénnen sich
alle Mitarbeiter der 40 Standorte direkt aus ihrem In-
tranet heraus in das Bestellsystem einloggen.

Fiir die Zahlungsabwicklung kommen Schnittstellen
zu Paypal und Sofortiiberweisung zum Einsatz, die
benutzer- und gruppenbezogen eingerichtet werden
kdénnen.

Da Lagerartikel mit Bestandsmanagement sowie Frei-
gabeworkflows, eine Budgetverwaltung und Auswer-
tung ebenso zur Anfrage gehorten, umfasst das Con-
cept die daraufhin zugeschnittenen Module.

Um die Module und Funktionen zielgenau konfigu-
rieren zu kénnen - immerhin gibt es ganz unter-
schiedliche Freigabe-Prozesse und Ablaufe — bieten
wir innerhalb des be.print

Concepts ein spezielles

Training an, das der Dru-
ckerei die Funktionsweise
der Module detailliert er-
R klart und das Setup am tat-
sachlichen Bedarf ermdog-

e licht. Zugleich unterstiitzt
die Grafikabteilung dabei,
die Portale dem jeweils ge-
REST AP wohnten ,Look & Feel* der

Firmenkunden anzupassen.

Und das Wichtigste: Der
Account Manager steht der Druckerei jederzeit, Giber
den Einrichtungsprozess und dariiber hinaus, als An-
sprechpartner und Impulsgeber zur Seite. AuBerdem
prift er das Portal auf Konsistenz, bevor es tatsach-
lich an den Firmenkunden tbergeben wird.
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DIE BE.PRINT PRINT API

Wahrend die be.print Concepts auf den beschriebe-
nen Funktionalitaten und Services aufbauen, liegt
das eigentliche Herzstiick des neuen be.print Oko-
systems in der be.open API. Uber diese von Grund
auf neu programmierte Middleware engineered by

Lead-Print wird der nahtlose und produktbezogene
Austausch zwischen Druckdienstleistern und Unter-
nehmen oder zwischen Druckereien untereinander
— Stichwort Dropshipping — tGiberhaupt erst mdglich.

Hub und 360° Mass-Customization-Plattform in Einem

be.open Ecosystem

be.print Shops

be.print Portale

3rd Party Shops

be.print Portale

be.print Shops

Corporate

3rd Party Shops

e Bipstellung, Druckdaten s

L Artikel Metadaten, Artikel Abbildungen,

Datenblatter, Artikeloptionen, Preise, s

Excel Converter Druckshop Export

Produzent

Rest API

Lieferzeiten, Lieferland etc.
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Mit Hilfe von Attributen lassen sich Produkte und
Dienstleistungen inklusive Metadaten, Preisen,
Lieferzeiten, Verfligbarkeiten und je nach Rich-
tung eintragen und abrufen. Sie sind Uber die
be.open API also in allen Channels und Syste-
men — und Uber Unternehmensgrenzen hinweg —
sichtbar und kénnen angeboten bzw. abgerufen
werden.

Die be.open API operiert damit ahnlich wie eine
groBe Produzenten-Datenbank, in der Unter-
nehmen zielgerichtet und produktbezogen den
passenden Dienstleister finden, in Kontakt tre-
ten und Daten ohne Umwege und hochautomati-
siert miteinander austauschen kdnnen. Das spart
nicht nur Zeit, sondern auch Geld. Und hat das
Zeug, neue Geschaftsbeziehungen aufzubauen
und bestehende zu starken.

WHITEPAPER

Davon profitieren vor allem kleine bis mittlere
Druckereien, die ohne Aufwand ihre Sichtbarkeit
erhéhen und sich neue Absatzmérkte, Kunden-
gruppen, Partnerdruckereien und Geschaftsfel-
der erschlieBen kénnen - all das automatisiert
und schnittstellengetrieben.

Selbst wer als Druckerei eine eigene Shoplésung
nutzt und damit nicht auf ein be.concept wech-
seln mochte, kann dank der modularen Archi-
tektur Teil des be.print Okosystems sein und die
be.open API auch einzeln als zusatzlichen Ver-
triebskanal nutzen.

Die Mdglichkeit, liber die be.open API sogar ex-

terne Dienstleister in das Okosystem zu integ-

rieren, macht be.print schlussendlich zu einer
360°-Mass-Customization-Plattform, die im
Web-to-Print und Print Procurement ganz neue

Benchmarks definieren wird.
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Fachspezifische und
praxisnahe Kundenbetreuung
auf allen Ebenen

Zusatzlich rickt im Rahmen des
be.print Okosystems auch der Sup-
port als Ganzes in den Vordergrund.
Als Lead-Print haben wir mit unserem
Helpdesk und inkludiertem Telefon-
service bereits MaBstdabe gesetzt -
daran halten wir auch in Zukunft fest.
Die Account Manager, die jedem Con-
cept-Setup zur Seite gestellt werden,
sind echte Spezialisten fiir den je-
weiligen Einsatzzweck und begleiten
den gesamten Prozess von der Aus-

wahl des be.print Concepts bis zum

12

taglichen Arbeiten damit. Flir kom-

plexere, technisch tiefergreifende
Fragen, etwa zu Schnittstellen oder
ERP-Systemen, stehen zudem Pro-
jektmanager zur Verfligung, die im
Rahmen von Consulting-Services
ebenso praxisnah beraten. Durch die-
sen ,Multi-Level-Support”, bei dem
Account- und Projektmanager bei Be-
darf Hand in Hand gehen, bleiben alle
Anwender im be.print-Universum zu

jeder Zeit handlungsfahig
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,UNSER VORSPRUNG DURCH TECHNIK
IST FUR UNSERE KUNDEN NUR HALB
SO VIEL WERT, WENN WIR IHREN
TAGLICHEN ANFORDERUNGEN

NICHT GERECHT WERDEN.”

- André Hausmann, Geschaftsfiuhrer

Das be.print Versprechen

Die Kunden von heute und morgen erwar- Marketings, der internen Kommunikation
ten anwendungsspezifische Antworten und und des Einkaufs in einem Unternehmen mit
durchgangig praxisnahe Losungen. Darum den Mdoglichkeiten und Geschaftsinteressen
setzt be.print neue Standards im Web-to- einer modernen Druckerei zu verbinden -
Print. Unser Anspruch ist es, mit dem neu- schnell, nahtlos und wirtschaftlich sinnvoll.
en be.print Okosystem alle Bediirfnisse des

13
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NEUGIERIG GEWORDEN?

Unsere Web-to-Print-Profis freuen sich, dir mehr tiber
be.print und die neuen Mdglichkeiten zu verraten.
Gemeinsam fassen wir deine individuellen
Anforderungen zusammen, finden die passenden

be.print Concepts und beantworten dir alle deine

Kontakt

+49 (0) 2154 / 4809 10
getintouch@beprint.app

Fragen. Oder lass’ dich schon jetzt als Produzent in
unsere be.open API aufnehmen. Ruf uns noch heute
an oder schreib‘ eine E-Mail.

Wir freuen uns, mit dir zu sprechen.

) Oder klick‘ dich in unseren Online-Booking-Kalender

und sichere dir direkt einen kostenfreien Demo-Termin:

https://bit.ly/beprint

André Hausmann

Geschaftsfihrer
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Gopal Nath

Geschaftsfiihrer
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Adresse

f

Kontakt

Be.Beyond GmbH & Co KG
Hanns-Martin-Schleyer-StraBe 35
47877 Willich

T: +49 (0) 2154 / 4809 10
www.lead-print.com

www.beprint.app

X

ET
getintouch@beprint.app

Be.Beyond - das Unternehmen hinter be.print

be.print ist eine Entwicklung und Marke der Be.Be-
yond GmbH & Co. KG aus Willich. Das Team um die
Geschaftsflihrer André Hausmann und Gopal Nath
setzt mit seinen Web-to-Print- und Shop-L&sungen
seit mehr als 22 Jahren neue Standards in Sachen

be.smart — be.connected — he.better

Die Lead-Print-
Losungen von Be.Beyond sind bei mehr als 2.500

Onlineprint und Print Procurement.

B2B-Portalen in Industrie, Handel und Franchise im
Einsatz und bilden das Riickgrat von mehr als
140 aktiven Druckshops.



